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Lesekreis 

Theorie des Unternehmens 

 

Schwerpunktbereich 2 („Unternehmen und Finanzen (Law and Finance)“) 
und 

Schwerpunktbereich 1 („Internationalisierung und Europäisierung“) 
und 

Schwerpunktbereich 3 („Grundlagen des Rechts“) 
 

Beschreibung: Die Lesegruppe widmet sich richtungsweisenden Texten zur Theorie des Unternehmens 

(theory of the firm), die auch für die zeitgenössische wissenschaftliche Auseinandersetzung mit dem 

Unternehmensrecht von zentraler Bedeutung sind. Dabei geht es sowohl um ausgewählte klassische als 

auch neuere Beiträge, die den juristischen Diskurs beeinflussen. In jeder Sitzung wird ein Text diskutiert, 

den die Teilnehmer zuvor gelesen haben. Zum Erwerb eines Schwerpunktbereichsnachweises ist 

wöchentlich eine kurze 2-seitige Kritik zu verfassen, die zu Beginn jeder Sitzung mündlich zu präsentieren 

ist. 

Ablaufplan: 

Datum Gegenstand 
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26.4. Ronald Coase (1960) The Problem of Social Cost. Journal of Law and Economics 3: 1-44. 
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Agency Costs and Ownership Structure. Journal of Financial Economics 3: 305-360. 
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pp. 85-101. 
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bond convenants. Journal of Financial Economics 7: 117-161. 
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2:117-142. 
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Zeit und Ort: dienstags, 12-13 Uhr 
Leistungsnachweis: Wöchentliche Kritik nach Absprache 
 


