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Teil 2: Grundlagen des Internationalen Wirtschaftsrechts

8 2. Rechtsquellen des Internationalen Wirtschaftschts

|. Einfiihrung: Rechtsquellen des Internationalen Wrtschaftsrechts

Unter den Rechtsquellen des Internationalen Wiafistechts stehen im Rahmen dieser
Vorlesung die Regeln des Vélkerrechts im Vorderdgrudierbei ist zu berticksichtigen, dass
— vor allem in der praktischen Bedeutung fiir diehtichen Regelungen des internationalen
Handels - Normen des supranationalen Europarechtsvies des nationalen
AulBenwirtschaftsrechts ebenso von ganz erheblicBatang sind. Hinzu kommen die
gemeinhin dem Internationalen Privatrecht zugedeiménternationalen Vertrage sowie die
lex mercatoria, also die rechtlich verdichteteriinationalen Handelsbrduche und Sitten.

1. Anerkannte Rechtsquellen des Volkerrechts

Anerkannte Rechtsquellen des Volkerrechts — unditdameh des Wirtschaftsvolkerrechts —
sind volkerrechtliche Vertrage, Gewohnheitsrectt aligemeine Rechtsgrundséatze (vgl. Art.
38 lit. a-c IGH-Statut). Zudem nennt die Vorschafs Hilfsmittel bei der Ermittlung von
Volkerrecht richterliche Entscheidungen und dieRédtechtslehre, Art. 38 lit. d IGH-Statut).
Die einseitigen Rechtsgeschafte sind noch niclgeaiein als Rechtsquelle des Vélkerrechts
anerkannit

a) Multilaterale Vertrage im Internationalen Wirtsaftsrecht

Unter das Volkervertragsrecht fallen alle Vertrades zwischen zwei (bilaterale Vertrage)
oder mehreren (multilaterale Vertrage) Staaten bamternationalen Organisationen
abgeschlossen worden sind. Das geltende Volkerr&emint allerdings bislang kein
Abkommen, das die einzelnen Dimensionen der intenmalen Wirtschaft umfassend regelt;
insbesondere scheiterte der nach dem Zweiten Wadtkmnternommene Versuch, eine
internationale Handelsorganisation mit einer sebitem Zustandigkeit zu griinden, da die
Havanna Charter von 1948 nie in Kraft trat. Die igie Regelungsdichte ist im Bereich des
Abbaus von Importzéllen und anderen Handelshemmnissreicht worden: Das GATT
verwirklichte die handelspolitischen Vorschriftenerd Charter und erganzte sie um
umfangreiche Bestimmungen zum Abbau von Zdllen. Bafseinem liberalen Modell des
Welthandelsrechts beruhende GATT-System wurde ihrenen ,Runden“ fortentwickelt.
Einen H6hepunkt dieser Bemuhungen um die Schafkings umfassenderen rechtlichen
Rahmens fur den Welthandel wurde zum Abschlus®Jdeguay-Runde erreicht: Im Zentrum
des neuen Welthandelsrechts steht die neu gesoba®©RLD TRADE ORGANIZATION
(WTO), die insbesondere auf dem reformierten GATGATT 1994), dem GATS, dem

! Zu diesen einseitigen Rechtsgeschéften gehéreXetagrechen, der Verzicht, der Protest und die
Anerkennung. Die einseitigen Rechtsgeschéafte siegke@stand von Kodifikationsbemihungen der ILC.
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TRIMS und dem TRIPS sowie einer Vielzahl von weterAbkommen beruht. Neben das
System von WTO und GATT sind Abkommen zur regionak®operation der nationalen
Wirtschaften getreten; teils beschrankten sie sighdie Schaffung von Freihandelszonen
(EFTA und NAFTA), teils — weit dartber hinausgehendanindeten sie in die Errichtung
einer Zollunion mit einem Gemeinsamen Markt (Bimmamkt; Europdische Union, die
aul3enhandelsrechtlich als eine Einheit zu sehgn tmits handelt es sich um in ihrer
praktischen Bedeutung noch weniger bedeutsame tutistien wie den Andenpakt
(Comunidad Andina de Naciones = CAN) , ASEAN (Asation of Southeast Asiadationg
oder die verschiedenen regionalen und sub-region@letschaftsorganisationen in Afrika
(z.B. Economic Community of West African States €@WVAS) und Lateinamerika
(Mercado Comun del Sur = MERCOSUR).

Fur das Gebiet des Wéhrungsrechts und der Intenaéin Zusammenarbeit in Fragen der
Entwicklung spielen, neben einer Reihe regionaletwitklungsbanken, vor allem die
Weltbank und der Internationale Wahrungsfonds fhagonal Monetary Fund = IMF) eine
entscheidende Rolle. Unter dem Dach der Weltbaekeri ICSID (International Centre for
Settlement of Investment Disputes) von 1965 und Abkommen zur Grundung der
internationalen Versicherungsagentur (Multilatdralestment Guarantee Agency = MIGA)
von 1985 auf eine vor allem verfahrensmallige Sistgedes Schutzes von Investitionen.
Fraglich erscheint, ob die vielen internationalenh&offabkommen, die teils nur den
Interessen der Erzeuger- bzw. Produzenten dieresls, dber auch einen Ausgleich der
Belange von Erzeuger- und Verbraucherstaaten bewisbllten, ihre Ziele wirklich erreicht
haben.

Daneben treten eine Vielzahl bilateraler Vereinhgan, von denen vor allem die zahlreichen
.Freundschafts-, Handels-, und Schifffahrtsvertfagsie hé&ufig ein Niederlassungsrecht
sowie eine Meistbegunstigungsklausel vorsahen,efridon grof3er praktischer Bedeutung
waren. Fur den internationalen (bilateralen) Whidtsverkehr sind heute die sehr
zahlreichen Investitionsschutzabkommen von wesgngit3erer Relevanz.

b) Gewohnheitsrecht und Soft Law

Unter das Volkergewohnheitsrecht fallt das ungaebene Recht, das Ausdruck einer
allgemeinen, als Recht anerkannten Ubung ist. NelsnStaatenpraxis im engeren Sinne
wird heute auch zunehmend der Praxis von intemaliém Organisationen eine
Gewohnheitsrecht schopfende Funktion zugeschried2amit eine Staatenpraxis als
Gewohnheitsrecht anerkannt werden kann, muss zuem eine wiederholte und regelmalige
Ubung €onsuetudpvorliegen, die zumindest mehrheitlich von denaBa der betreffenden
Region anerkannt sein muss. Zum anderen muss 8ieséenpraxis von der Uberzeugung
getragen sein, rechtlich zu diesem Verhalten viel#t zu seinRechtsbindungswiljepinio
iuris). Das grundsatzlich (mit Ausnahme des cogenyhinter Vertragsrecht zurticktretende
Gewohnheitsrecht spielt im gegenwartigen Intermatien Wirtschaftsrecht keine groRRere
Rolle, sient man einmal von grundséatzlichen Prienipdes Volkerrechts wie die zur
Staatenimmunitat, zur (entschadigungspflichtigemtelgnung fremder Staatsangehoériger
oder uber den diplomatischen Schutz ab. An Konturgewinnen hingegen
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gewohnheitsrechtliche Ansatze zur Abgrenzung s$thatl Jurisdiktionsgewalt und bei
Regelungen mit Auslandsberihrung (Problem des gigkis Umfangs nationalen
AulBenwirtschaftsrechts mit extraterritorialer Wing). Nicht als Gewohnheitsrecht
anzusehen sind die immer haufiger formulier@vdes of Condugcimit denen — wegen der
mangelnden Fahigkeit, vertragsrechtliche Regeluzgefixieren oder gewohnheitsrechtliche
Normen festzustellen — letztlich auf dem Boden Eemiwilligkeit vor allem multinationale
Unternehmen zur Einhaltung bestimmter Praktiken ebafjen werden; diese
Verhaltenskodizes gehdren d&uft Lawan. Schliel3lich ist zu betonen, dass ungeachtet ein
immer einheitlicheren Praxis von Staaten und Ir@onalen Organisationen im Bereich der
Weltwirtschaft sich nur selten Gewohnheitsrecht tstelen Ilasst, da es trotz
Mehrheitstiberzeugung zumeist an einem Willen zuhBbindung fehlt.

c) Allgemeine Rechtsgrundsatze und rechtsverelimneihde Abkommen

Zu den allgemeinen Rechtsgrundséatzen zahlen diemémr die in allen grof3en
Rechtsordnungen nachzuweisen sind. Unter den &didre — aus den nationalen
Rechtsordnungen abgeleiteten — allgemeinen Recimdggtzen des Volkerrechts gehoren
das Verbot des Rechtsmissbrauchs oder die Gruredsater Verwirkung, der
ungerechtfertigten Bereicherung, der Geschaftsfithnhne Auftrag sowie der Satz von Treu
und Glauben sowie dagstoppel-Prinzip zu den wichtigeren. Hinzu kommen die
Verpflichtung zu Schadensersatz, die Zahlung voreMgszinsen, der Notstand sowie die
Verjahrung von Forderungen.

Viele internationale Abkommen zielen auf die Ederung des privaten
Wirtschaftsverkehrs. Zu nennen sind zum einen seeneinheitlichende Abkommerois
uniforme$ wie z. B. im Wechsel-, Scheck- und Warenkaufrecimd zum anderen
verfahrensrechtliche Abkommen zur Anerkennung unallstfeckung gerichtlicher und
schiedsgerichtlicher Entscheidungen (z.B.: New Y@davention = The Convention on the
Recognition and Enforcement of Foreign Arbitral Ads).

d) Lex Mercatoria und Internationales Schiedswesen

Vor allem fir das internationale Schiedswesen sthéd Regeln deslex mercatoria
(internationale Handelssitten und Handelsbraucbe)isnmer gro3erer Bedeutung. Dies gilt
zumal far Verfahren vor der Internationalen Hankigfsmer (vgl. die International
Commercial Terms = Incoterms). Ihr Vorteil liegt der Ausschaltung der Notwendigkeit,
sich auf die Anwendung eines nationalen Rechts {Re@hlklauseln) zu einigen, ihr
Nachteil darin, dass diese Regeln noch nicht splézise Inhalte haben wie die meisten
Bestimmungen nationaler Rechtsordnungen. Im Berdesh internationalen Schiedswesens
gewinnt zudem auch das im Juni 2005 in Kraft getret Haager Abkommen Uber
Rechtswahlvereinbarungen (The Hague Convention baic€ of Court Agreements) an
Bedeutung.

2. Sonderproblem: Conflicts of Law
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Da der internationale Wirtschaftsverkehr faktisdecmimmer weitgehend von den jeweiligen
nationalen AuRRenwirtschaftssystemen gepragt istl diesen zur Verfolgung nationaler
Interessen (Exportkontroll- und Wettbewerbsrechtyufly extraterritoriale Wirkung
zugemessen wird, kann es zu sehr problematischdimsi&oen zweier Rechtsordnungen
kommen. In Extremfallen ordnet dabei die eine Remisihung ein Verhalten an, das die
andere verbietet. Diese Situation wird a®opflicts of Law“bezeichnet. Relevant wurde dies
vor allem Anfang der 80er Jahre des 20. Jahrhumdedhrend des amerikanischen
Roéhrenembargos gegentber der Sowjetunion oder néilues Konflikts zwischen USA und
EG uber derHelms-Burton Aétin den 90er Jahren des 20. Jahrhunderts, sowleaker —
Fall®. In der Praxis und der Lehre wird versucht, dieselyéh des Wirkungsprinzips durch
eine Pflicht zur Interessenabwagung und zur Berdllkgung fremden Wirtschaftsrechts zu
begegnen. Diese Pflicht ist rechtlich bisher abentrmehr als ein Ausfluss deomity among
nations.

ll. Ubersicht tiber die Quellen des InternationalenWirtschaftsrechts

Der folgende Abschnitt bietet einen Uberblick (ibdie wichtigsten Normen des
Internationalen Wirtschaftsrechts, dabei sind awddvante gemeinschaftsrechtliche Normen
und die Vertrage des Internationalen Privatrechtsidksichtigt.

1. Regulierung des internationalen Handels
e Charta der Vereinten Nationen vom 26. Juni 19450(KX, Art. 55-60, Internationale
Zusammenarbeit auf wirtschaftlichem und sozialerhi&g
e Ubereinkommen zur Errichtung der Welthandelsorggtion (WTO) vom 15. April 1994
o Allgemeines Zoll- und Handelsabkommen vom 30. O&td®47 (GATT)
o Allgemeines Ubereinkommen tiber den Handel mit Dleistungen (GATS)
o Ubereinkommen uber handelsbezogene Aspekte der tdRedbs geistigen
Eigentums (TRIPS)
o Ubereinkommen uber die Anwendung gesundheits- @tther und
pflanzenschutzrechtlicher Malinahmen (SPS)
o Ubereinkommen (iber technische Handelshemmnissel2opril 1979
o Ubereinkommen zur Durchfiihrung des Art. VI des Aftgeinen Zoll- und
Handelsabkommens von 1994 vom 12. April 1979 (Animping-
Ubereinkommen)
o Ubereinkommen iiber Subventionen und Ausgleichsnafiea
o Ubereinkommen tiber SchutzmaRnahmen
o Ubereinkommen iiber das ¢ffentliche Beschaffungswese
e Ubereinkommen zur Errichtung der Europaischen Bralelsassoziation (EFTA) vom 4.
Januar 1960
2. Internationale Streitbeilegung

Z|LM 35 (1996), S. 357.
% Laker Airways v. Saben&1 F. 2d 909 (D. Cir., 1984).
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e WTO-Vereinbarung tber Regeln und Verfahren zurdggihg von Streitigkeiten (Dispute
Settlement Understanding, DSU)

e Ubereinkommen zur Beilegung von Investitionssigéititen zwischen Staaten und
Angehdrigen anderer Staaten vom 14. Juni 1968

e UNCITRAL Arbitration Rules

e UNCITRAL Model Law on International Commercial Attation (1985)

e Schiedsgerichtsordnung der Internationalen Handeisker (ICC) vom 1. Januar 1998

e Schiedsgerichtsordnung des Internationalen Scheeddgshofs London (LCIA) vom 1.
Januar 1998

e New Yorker Ubereinkommen uber die Anerkennung uralistteckung auslandischer
Schiedsspriche von 1958

e World Intellectual Property Organization (WIPO) Arhtion and Mediation Rules

e Uniform Domain Name Dispute Resolution Policy (UDRBer ICANN (Internet
Corporation for Assigned Names and Numbers)

3. Internationales Verfahrensrecht

e Ubereinkommen (iber die gerichtliche Zustandigkeitl wlie Vollstreckung gerichtlicher
Entscheidungen in Zivil- und Handelssachen vom $@ptember 1988 (Lugano-
Ubereinkommen)

e Schweizerischen Bundesgesetzes lber das InteraktiBrivatrecht (IPRG) (Art. 166 ff.)

e Verordnung (EG) Nr. 44/2001 des Rates vom 22. Im2@ber die gerichtliche
Zustandigkeit und Anerkennung und Vollstreckung \EBmtscheidungen in Zivil- und
Handelssachen (,Briisseler Ubereinkommen®)

4. Finanzierungen

e Ubereinkommen vom 22. Juli 1944 (ber den internafien Wahrungsfonds (IMF)

e UNCITRAL Convention on the Assignment of Receivahle International Trade (2001)
e UNIDROIT Convention on International Factoring v@®. Mai 1988

e UNIDROIT Convention on International Financial Leesvom 28. Mai 1988

¢ UNIDROIT Convention on International Interests imMle Equipment (2001)

5. Internationales Investitionsschutzrecht

e WTO Ubereinkommen iber handelsbezogene Investitiai®ahmen (TRIMS)

e Vertrag Uber die Energiecharta vom 17. Dezembe4 199

e Ubereinkommen zur Schaffung der Multilateralen Btiteonsgarantieagentur (MIGA)
vom 11. Oktober 1985

6. Internationaler Warenkauf

e Ubereinkommen der Vereinten Nationen uber Vertrddeer den internationalen
Warenkauf (CISG) vom 11. April 1980 (,Wiener Kaufhs“)

e Ubereinkommen betreffend das auf internationale fkatrage uber bewegliche
korperliche Sachen anzuwendende Recht vom 1519&i (,Haager Ubereinkommen®)

5



Prof. Dr. Dr. Rainer Hofmann Skript Internatiorel®irtschaftsrecht

Wintersemester 2012/2013

INCOTERMS 2000 der Internationalen HandelskammecC|l

Waren- und Dienstleistungsabsatz

Europaisches Kartellrecht (Artikel 101 AEUV ff. (éxtikel 81 EG)

Verordnung (EG) Nr. 2790/1999 der Kommission vom P2zember 1999 uber die
Anwendung von Art. 81 (Vertikalgruppenfreistellumgsordnung)

Richtlinie 86/653/EWG des Rates vom 18. Dezember Koordinierung der
Rechtsvorschriften der Mitgliedstaaten betreffee delbststdndigen Handelsvertreter
(Handelsvertreter-Richtlinie)

Waren - und Personentransport

Ubereinkommen vom 19. Mai 1956 (ber den Befordesuadrag im internationalen
Stral3engiterverkehr

Ubereinkommen Uber den internationalen Eisenbakatei(COTIF) vom 9. Mai 1980
Abkommen zur Vereinheitlichung der Regeln Uber Beftrderung im internationalen
Luftverkehr (Warschauer Ubereinkommen) vom 12. O&tdl 929

Ubereinkommen zur Vereinheitlichung bestimmter \¢briten tiber die Beforderung im
internationalen Luftverkehr vom 28. Mai 1999

StraBburger Ubereinkommen vom 4. November 1988 dieeBeschrankung der Haftung
in der Binnenschifffahrt (CLNI)

Internationales Ubereinkommen vom 25. August 1924 einheitlichen Feststellung
einzelner regeln Uber die Konnossemente (Brussé&envention) sowie seine
Zusatzabkommen

International Air Transport Association (IATA) Intarrier Agreement

International Federation of Freight Forwarders Assions (FIATA) Model Rules for
Freight Forwarding Services

Soft Law

UNCITRAL Model Law on Cross Border Insolvency (1997
UNCITRAL Legislative Guide on Insolvency Law (2004)

UNCITRAL Model Law on International Credit Trans$¢1992)
UNIDROIT Model Franchise Disclosure Law (2002)

UNIDROIT Guide to International Master Franchiseafrgements (2007)



